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Kariera i pienigdze. Tak robi sie je w sieci

Transakcje o wartosci 9 miliardéw funtéw, jakie w Wielkiej Brytanii rocznie zawierane sg dzieki
uczestnikom internetowych programow partnerskich to kwota bez watpienia dziatajaca na
wyobraznie. Polskiej branzy afiliacyjnej do takich sum jeszcze daleko, cho¢ i na rodzimym
rynku padajg wartosci, obok ktérych nie mozna przejs¢ obojetnie.

Ponad 1600 ztotych za posrednictwo w jednej tylko transakcji... Mozna? Okazuje sie, ze tak.
Nic dziwnego, ze chetnych do udziatu w programach partnerskich przybywa, a zapowiadane
przez przedstawicieli firm, ktére w ten sposéb docierajg do nowych klientéw wzrosty rynku na
poziomie kilku procent mozna uznac za wyjatkowo ostrozne.

Oczywiscie, zeby zrobic kariere i pienigdze w programach partnerskich, trzeba poswieci¢ czas
i zdoby¢ wiedze. Chocby o tym, czego i w jaki sposéb szukajg internauci, zainteresowani
zakupami. | jak przekonac ich, ze zamowienie warto ztozy¢ witasnie na stronie partnera. Nieco
Swiatfa na ten temat rzucajg wyniki badan, przeprowadzonych przez Interaktywnie.com na
potrzeby niniejszego raportu. Wkrétce tez bedzie okazja, zeby dowiedziec sie jeszcze wiecej

i z pierwszej reki. Juz 3 kwietnia zapraszamy na wyjatkowe wydarzenie - Affiliate Day

we Wroctawiul

Barttomiej Dwornik, redaktor Interaktywnie.com
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Czego e-klienci oczekuja od sprzedawcow?
Marta Smaga

Te programy beda rosty

Bartosz Wawryszuk

Bez strategii w afiliacji nie masz szans
Rozmawia Maciej Rynkiewicz

Od darmowych perfum, po przejazdzke Ferrari
Robert Ocetkiewicz

Jak to sie robi w sieci? Poznaj opinie zawodowcéw
Barttomiej Dwornik
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CZEGO E-KLIENC
OCZEKUJA OD
SPRZEDAWCOW?

Marta Smaga
dyrektor dziatu rozwoju i technologii w Money.pl,
publicystka Interaktywnie.com

ms@interaktywnie.com




Ktos, kto jest specjalistg od posrednictwa
w sprzedazy produktéw finansowych,
wykorzystujac wiedze o e-marketingu
moze zwiekszy¢ przychody otwierajac
swoje platformy na inne rodzaje
produktow. Tylko na czym mozna zarobic¢?
Co internauci kupujg najchetniej? | co jest
dla nich wazne przy wyborze sprzedawcy?
Przeprowadzilismy ankiete, ktorej wyniki
mogaq byc¢ istotne dla internetowych
brokerow. Badanie zostato zrealizowane

w marcu w portalach nalezgcych do
Grupy Money.pl, wzieto w nim udziat

1627 internautow.

Co sprzedaje sie w sieci?

W naszej ankiecie 70 proc. internautow
zadeklarowato, ze dokonuje zakupdw on-line.
35 proc. z nich robi to co najmniej kilka razy
W miesigcu, 34 proc. - mniej wiecej raz

w miesigcu, a tylko 30 proc. - rzadziej. Co
kupuja najchetniej?

Najbardziej chodliwe sg oczywiscie rozmaite
produkty, wskazato je 96 proc. respondentow
dokonujacych zakupéw on-line. Ale handel
internetowy to znacznie wiecej niz Allegro

i wirtualne sklepy.

Drugie pod wzgledem popularnosci sa ustugi
turystyczne, kupuje je co trzeci ankietowany
e-klient. Z badania, ktére Interaktywnie.com
przeprowadzito w maju 2013 roku wynika, ze
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najwieksza popularnoscig w internecie cieszg
sie rezerwacje noclegéw w hotelach

i pensjonatach, za nimi sg bilety lotnicze i wczasy.

Na tym nie konczy sie handel ustugami
turystycznymi on-line. W sieci kupujemy bilety
na wszystkie mozliwe srodki transportu, a takze
wynajmujemy domy, samochody i jachty.

Platformy znizkowe pojawity sie w internecie
stosunkowo niedawno, ale za to z solidnymi
budzetami marketingowymi. Kilka lat temu
wszedt do Polski Groupon i trudno byto wowczas
znalez¢ strone, ktéra nie byfaby oklejona jego
reklamami. Jak grzyby po deszczu zaczety
powstawac inne serwisy zakupdw grupowych,
internetowe outlety, portale z kuponami
rabatowymi. Grunt jak widac jest podatny

— korzystanie z nich deklaruje blisko 29 proc.
kupujacych on-line.
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Internauci nie majg oporéw réwniez przed ustugami,trudniejszymi”. Co
czwarty e-klient przyznaje, ze kupuje w sieci media — internet, telewizje,
telefon. Co pigty zamawia on-line produkty finansowe. Niemal tyle samo
kupuje w sieci ubezpieczenia. To bardzo dobry wynik, zwazywszy na to, jak
skomplikowane sg oferty dostawcédw tego rodzaju ustug. Przez zakup
abonamentu telewizyjnego albo kredytu wigzemy sie z danym sprzedawca na
dtuzszy czas, czasem na lata. Oferty sq skomplikowane, zalezne od wielu
warunkow, a przez to ciezkie do poréwnania. A jednak, mimo ze telekomy

i banki maja swoje off-line'owe placéwki na kazdym kroku, znaczna czes¢

Co kupujesz przez internet? (w proc.)

produkty w sklepach
internetowych lub na Allegro

ubezpieczenia

produkty finansowe
(np. konta, kredyty)

media (TV, internet, telefon)

produkty lub ustugi na platformach
znizkowych (np. Groupon)

ustugi turystyczne (np. wycieczki,
bilety lotnicze, hotele)

ustugi internetowe
(np. gry lub muzyka online)

Zrédto: badanie Interaktywnie.com, marzec 2014 r.
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internautéw nie ma potrzeby bezposredniego kontaktu ze handlowcem
—izamawia w sieci. To Swiadczy o dojrzatosci polskich e-klientow.

Co ciekawe, najmniejsza popularnoscia ciesza sie ustugi internetowe, takie
jak gry czy muzyka on-line. Do ich kupowania przyznaje sie tylko 16 proc.
badanych e-klientéw. | przewaznie sg to ci e-klienci, ktorzy czesto robig
zakupy w sieci.

Jakie ustugi kupujesz lub rezerwujesz przez internet? (odsetek oséb, ktére

wykorzystuja internet do organizowania wakacji)

noclegi w hotelach
lub pensjonatach

bilety lotnicze

wczasy

wynajem doméw, mieszkan
lub pokoi

bilety kolejowe
wynajem aut

bilety autokarowe
wycieczki objazdowe

bilety na promy

wynajem jachtéw

Zrédto: badanie Interaktywnie.com przeprowadzone w maju 2013 r. w portalach nalezqcych do Grupy
Money.pl. Ankiete wypetnito 1836 0sob, ktdre wykorzystujq internet do organizowania wakacdji.
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Co kupujesz przez internet? Rozktad odpowiedzi w zaleznosci od czestotliwosci Wsrod uzytkownikdw robigcych zakupy on-line jest niemal tyle samo kobiet
kupowania on-line (w proc) co mezczyzn. Jesli popatrzymy, co kupujg internauci réznych pfci, rysuje sie
ciekawy podziat. Panie minimalnie czedciej sg klientami platform znizkowych.
Natomiast panowie zdecydowanie czesciej on-line kupuja media, produkty
finansowe, ubezpieczenia oraz ustugi internetowe.

kupuje rzadziej niz

raz w miesigcu Co kupujesz przez internet? Rozktad odpowiedzi wedtug pici (w proc.)

produkty w sklepach
internetowych lub na Allegro

kupuje mniej wiecej
raz w miesigcu

ustugi turystyczne (np. wycieczki,
bilety lotnicze, hotele)

produkty lub ustugi na platformach
znizkowych (np. Groupon)

media (TV, internet, telefon)

kupuje co najmniej
kilka razy w miesiacu produkty finansowe

(np. konta, kredyty)

ubezpieczenia

ustugi internetowe

(np. gry lub muzyka online)
. produkty w sklepach internetowych lub na Allegro . ustugi turystyczne

produkty lub ustugi na platformach znizkowych media
produkty finansowe . ubezpieczenia . ustugi internetowe . kobieta . mezczyzna
Zrédto: badanie Interaktywnie.com, marzec 2014 . Zrédto: badanie Interaktywnie.com, marzec 2014r.
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Co kupujesz przez internet? Rozklad odpowiedzi wedtug wieku (w proc)
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. produkty w sklepach internetowych lub na Allegro . ustugi turystyczne
produkty lub ustugi na platformach znizkowych media

produkty finansowe . ubezpieczenia . ustugi internetowe

Zrédto: badanie Interaktywnie.com, marzec 2014 r.
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Da sie rowniez zauwazy¢ pewne réznice pokoleniowe. Grupa docelowg
platform znizkowych sg w najwiekszym stopniu osoby w wieku 25-34 lata.
Najwiekszy popyt na ustugi turystyczne jest wsrdd trzydziesto

i czterdziestolatkow. Ustugi internetowe sg stosunkowo czesto kupowane
przez najmtodszych e-konsumentéw. Natomiast media, produkty finansowe
i ubezpieczeniowe ciesza sie popularnoscia niemal w rownym stopniu wsrdd
wszystkich grup wiekowych, od 25. roku zycia poczawszy.

Wiarygodnos¢ to podstawa

Z naszego badania ptynie istotna wskazowka dla tych, ktérzy sprzedaja
produkty i ustugi na zasadzie posrednictwa. Budujac swoja platforme
e-commerce powinni postawic na trzy rzeczy: wiarygodnosc serwisu,
doktadne opisy oferowanych produktéw oraz narzedzia do ich
poréwnywania. Dlaczego?

W ankiecie zapytalismy respondentéw, co jest dla nich wazne, gdy

w internecie wybieraja danego sprzedawce. Najwazniejszym kryterium
okazafa sie jego wiarygodnos¢. Ten czynnik otrzymat srednig ocene 4,59

w skali waznosci od 1 do 5. Drugie miejsce, z minimalnie nizszg oceng 4,56,
zajat dokfadny opis produktu.

Na kolejnych dwdch miejscach znalazty sie: mozliwos¢ poréwnania cen lub
kalkulacji kosztéw (Srednia ocen: 4,37) oraz mozliwos¢ poréwnania wielu ofert
w jednym miejscu (srednia ocen: 4,29). Dostep do wielu ofert w jednym
miejscu jest juz dalej (ze Srednig ocen 4,14). A zatem stworzenie serwisu
agregujacego oferty to za mato, wazne jest to, zeby dac¢ uzytkownikom
narzedzia, pozwalajgce na ich poréwnanie.
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Wazne, cho¢ w nieco mniejszym stopniu, sg dla internautéw takie czynniki jak
procedura zakupu (4,19) i mozliwos¢ kontaktu on-line ze sprzedawca (3,99).

Co ciekawe, stosunkowo stabo wypadaja rekomendacje innych uzytkownikow,
ktére otrzymaty $rednig ocen 4,05. Widac¢ wolimy poréwnac oferty sami, niz
sugerowac sie ocenami i komentarzami nieznanych nam osob.

Co jest dla ciebie wazne, gdy kupujesz przez internet? (Srednia ocen w skali od 1 do 5)

wiarygodnosc sprzedawcy

doktadny opis produktu

mozliwos¢ poréwnania cen
lub kalkulacji kosztow

mozliwos¢ poréwnania
wielu ofert

procedura zakupu

dostep do wielu ofert
w jednym miejscu

opinie internautow

mozliwos¢ kontaktu
on-line ze sprzedawca

Zrédto: badanie Interaktywnie.com, marzec 2014 r.
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Ranking waznosci réznych czynnikow jakie bierzemy pod uwage przy
zakupach on-line wyglada identycznie w grupach uzytkownikéw, ktorzy
kupuja przez internet z duzg, srednig i matg czestotliwoscia. Jesli chodzi o wiek
kupujacych, to tez nie ma wielkich réznic. Mozna dopatrzyc¢ sie, ze dla
internautéw po czterdziestce stosunkowo wazniejsze sg dostep do wielu ofert

Co jest dla ciebie wazne, gdy kupujesz przez internet? Rozktad odpowiedzi

wg pfici (srednia ocen w skaliod 1 do 5)

wiarygodnosc sprzedawcy

doktadny opis produktu

mozliwos¢é poréwnania cen
lub kalkulacji kosztow

mozliwos¢ poréwnania
wielu ofert

procedura zakupu

dostep do wielu ofert
w jednym miejscu

opinie internautéow

mozliwos¢ kontaktu
on-line ze sprzedawca

. kobieta . mezczyzna

Zrédto: badanie Interaktywnie.com, marzec 2014r.
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w jednym miejscu oraz mozliwo$¢ ich poréwnania, a mniej istotne sg opinie
internautow. Z kolei mtodsi internauci, dwudziesto- i trzydziestolatkowie,
relatywnie wysoko cenig mozliwos¢ kontaktu on-line ze sprzedajacym.

Rysuje sie natomiast ciekawy podziat ze wzgledu na ptec¢ kupujacego.
Jedynym czynnikiem, ktéry panowie oceniajg wyzej niz panie, jest mozliwosc
samodzielnego poréwnania ofert. Z kolei dla zeriskiej klienteli znacznie
wazniejsze sg mozliwos¢ kontaktu on-line ze sprzedawcg oraz opinie
internautow.

Dlaczego nie wszyscy kupuja on-line?

Uzytkownikow, ktérzy zadeklarowali, ze nie kupuja on-line, zapytalismy

w ankiecie, jaka jest tego przyczyna. Dwie trzecie takich oséb odpowiedziato,
ze nie ma potrzeby. Inne przyczyny sg wskazywane zdecydowanie rzadziej.
Co piaty badany woli bezposredni kontakt ze sprzedawcg, co 6smy boi sie

0 bezpieczenstwo transakcji, co dziesigty nie wie jak to robi¢, a co czternasty
nie potrafi znalez¢ w internecie tego, czego potrzebuje.

Réwniez i w tym przypadku internauci roznig sie od siebie ze wzgledu na ptec.
Mezczyzn w wiekszym stopniu powstrzymuje brak potrzeby. Kobiety natomiast
zdecydowanie czesciej niz panowie odpowiadaja, ze wolg osobisty kontakt ze
sprzedawca. Czesciej tez majg problem ze znalezieniem wiasciwego produktu
w sieci, a takze bardziej bojg sie o bezpieczenstwo w internecie.

Wsréd odpowiedzi na to pytanie byta tez opcja: kiedy$ kupowatem, ale mam

zte doswiadczenia. Na szczescie byta ona wskazywana najrzadziej. Zaznaczyto
jg zaledwie przez 6 proc. respondentéw, ktdrzy stronig od zakupdw w sieci. To
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dobrze swiadczy o naszym rynku e-commerce. | dobrze mu wrézy. Bo di,
ktérzy dzis nie widzg potrzeby, by kupowac on-line, za chwile moga ja
dostrzec. I dla wiekszosci z nich nie bedzie barier, by rozpocza¢ przygode
z zakupami w sieci.

Dlaczego nie kupujesz przez internet? (w proc)

nie mam takiej potrzeby

wole osobisty kontakt
ze sprzedawca

boje sie o bezpieczenstwo
transakgji

nie wiem jak to robic¢

nie umiem znalez¢ tego,
co potrzebuje

kiedy$ kupowatem/am,
ale mam zte doswiadczenia
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Wyniki sprzedazy w sieciach afiliacyjnych
dajg powody do zadowolenia firmom,

ktore w ten sposob docierajg do klientow.

Wystarczy wspomnie¢, ze jak policzyta
brytyjska Rady Marketingu Afiliacyjnego
kazdy zainwestowany w te branze funt
przynosi dziesieciokrotnie wiekszy zysk.
W 2012 roku warto$¢ przeprowadzonych
dzieki programom partnerskim transakgji
wyniosta tam az 9 miliardéw funtow.
Eksperci oceniajg, ze takze w Polsce
utrzyma sie tendencja wzrostowa.

Sposéb sprzedazy produktow w internecie
zmienia sie. Reklama display w portalach
horyzontalnych moze byc¢ dla marketerow
istotna, ale raczej ze wzgledu na budowanie
wizerunku. Jej skuteczno$¢ sprzedazowa nie
jest juz tak wielka. Na tym polu zaczety wybija¢
sie sieci afiliacyjne.

Dla instytucji takich jak banki i firmy
ubezpieczeniowe kluczowym pytaniem jest

w jakim tempie bedg sie one dalej rozwijaty.
Nie brakuje opinii, ze wolumen sprzedazy
produktéw bankowych poprzez sieci afiliacyjne
bedzie nadal rost. Mozliwe natomiast, ze
dojdzie do koncentracji na rynku. Sieci bardziej
rozpoznawalne, z wyrobiong marka, przetrwajg
dzieki temu, ze umozliwig dostep do
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najwazniejszych partneréw. Mniejszym
programom afiliacyjnym bedzie coraz trudniej
sie przebic.

Duzo zaleze¢ bedzie tez od samej sytuacji
ekonomicznej kraju. - Nadal widoczny jest duzy
potencjat, ale ogranicza go sytuacja
ekonomiczna Polakéw - ocenia tukasz
Wyrzykowski, marketing manager w Expander
Advisors Sp. z 0.0. Pytany o mozliwy wzrost
sprzedazy przez kanat programow partnerskich
w 2014 roku - ocenia go na 5-8 proc.

Tomasz Gtowacki, gtéwny specjalista do spraw
wspotpracy z portalami internetowymi

w mBanku zakfada lepsze wyniki. Jego zdaniem,
w ujeciu rok do roku mozliwy jest wzrost na



poziomie 20 proc. - Udziat sprzedazy programow partnerskich w catosci
sprzedazy internetowej systematycznie rosnie, rok 2013 byt w mBanku
rekordowy pod tym wzgledem i liczymy, ze ten trend uda sie utrzymac
- dodaje Gtowacki.

Patrzac z kolei na caty kanat dla kredytéw udzielanych online, to w 2014
roku takze nalezy spodziewac sie wzrostu, choc juz nie tak znaczacego.
tukasz Wyrzykowski z Expander Advisors szacuje go na 10 proc. - Wydaje
sie, ze utrzyma sie dotychczasowa kontynuacja wzrostéw - mowi.

Nie wszedzie jednak bedzie az tak optymistycznie. W segmencie polis
ubezpieczeniowych, Maciej Marszatek, dyrektor departamentu eBusiness
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naszychﬁk ientéw, gdzie jesteSmy w stanie dopasowac oferte do
indywidualnych potrzeb klienta.

Tomasz Gtowacki
gltéwny specjalista do spraw wspotpracy z portalami internetowymi,
mBank
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& sprzedazy direct w Link4 nie liczy na znaczace wzrosty sprzedazy
przez programy partnerskie.

Narzedzia analityczne nowoscia?

Dla uczestnikdéw programow partnerskich istotng kwestig jest nie tylko
potencjat tego kanatu sprzedazy, ale takze ewentualne nowe rozwigzania
i ustugi, ktére zwieksza jego mozliwosci.

- Konkurencja wsréd programow partnerskich jest juz teraz dos¢ duza,

a praktycznie co roku dotaczajg nowi gracze. Konkurencyjnos¢ zawsze dobrze
wptywa na jako$¢ serwisu. Spodziewamy sie zatem bardziej intensywnych

prac nad rozwojem technologii wspierajacych analityke lejkdw sprzedazowych
oraz bardziej przyjaznych modeli rozliczen dla wydawcéw, w tym za sprzedaz

- prognozuje Maciej Marszatek z Link4.

Podobny poglad wyraza Tomasz Gtowacki z mBanku, ktory wieszczy wrecz
presje na rozwoj narzedzi analitycznych. - Coraz wazniejsze bedga funkgcje,
ktére pozwolg partnerowi jak najszybciej zmierzyc¢ efekty swoich dziatan. Sieci
zaczynaja udostepniac narzedzia informujace, ktéra kampania sprzedaje sie
najlepiej, a ktéra nie dziata w ogdle i by¢ moze nalezatoby przesungc czesc
budzetu gdzie indziej. Wymusi to na przykfad scislejszg wspotprace systemow
informatycznych bankow i partneréw. Technicznie jest juz to mozliwe, ale
trzeba jeszcze rozwigzac kwestie zwigzane z bezpieczerstwem - ttumaczy
specjalista mBanku.

tukasz Wyrzykowski z Expander Advisors spodziewa sie z kolei rozbudowy
narzedzi umozliwiajacych poréwnywanie réznych ofert finansowych.



N
\' w sieci sprzedajq sie proste produkty ubezpieczeniowe
chodzi o produkty ochronne, to wciqz istnieje olbrzymi
oju sprzedazy w internecie, szczegolnie jesli chodzi o strone
dyty i pozyczki od kilku lat szturmujq rynek i dzieki
niki mozliwe jest otrzymanie kredytu w coraz krétszym

instytucja moze szybko ocenic ryzyko. Konta i karty kredytowe przez
internet to juz standard, o ktérym nie trzeba chyba wspominac. Generalnie
sprzedaje sie to, co nie wymaga skomplikowanego procesu, bqdz
przygotowuje sie produkty o skroconym procesie dzieki czemu mozemy je
naby¢ bez wychodzenia zdomu.

tukasz Wyrzykowski
marketing manager
Expander Advisors Sp. z 0.0.
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czasem dfilianci sq przyzwyczajeni do korzystania z jednej sieci i nie chcq
jej zmieniad. Takim uzytkownikom chcemy réwniez da¢ mozliwos¢
promowania naszej oferty. Dodatkowo dzieki sieciom afiliacyjnym
dywersyfikujemy kanaty sprzedazy.

Edyta Btaszczyk
Departament Marketingu Bankowosci Detalicznej
mBank



przywiq>anie nie tylko do jednego agenta, ale takze do jednego
ubezpieczyciela. Korzystajqg na tym tradycyjni ubezpieczyciele, ktérzy
od lat sq na rynku.

Jednak nie zrazamy sie, bo wiemy, ze obywatelom ,starej” Unii przekonanie
sie do modelu direct réwniez zajeto kilka lat. Po prostu pierwsi
ubezpieczyciele o profilu takim jak Link4 pojawili sie tam wczesniej. Nie
spodziewamy sie zatem nagtego boomu. Naszym celem jest ciggty

i dynamiczny wzrost poprzez edukacje Polakéw oraz lepszq niz u
konkurencji oferte produktowq i serwisowq. Ta strategia przynosi efekty

- rosSniemy znacznie szybciej niz caty rynek ubezpieczen w Polsce i od lat
utrzymujemy pozycje lidera rynku direct.

Maciej Marszatek
Dyrektor Departamentu eBusiness & Sprzedazy Direct
Link4

Raporty interaktywnie.com - Jak zarabia¢ w internecie. 10 lat programu partnerskiego Money2Money



[ 101at |
MONEY /¥ MONEY

Money2Money. SIEC | ZARABIAJ!

© O

-

rekordowy zarobek: ponad 342
140.359,92 zt 500 partnerdow produkty
Za miesiac

ZAREJESTRUJ SIE DO PROGRAMU >


http://www.money2money.com.pl

BEZ STRATEG

W AFILIACII NIE
MASZ SZANS




O tym, jak zacza¢ wspotprace

z Money2Money, ile mozna zarobic

na marketingu afiliacyjnym oraz

o perspektywach dla tego rynku
rozmawiamy z Tomaszem Czerwinskim,
kierownikiem do spraw sprzedazy
e-commerce i afiliacji w Money.pl.

Interaktywnie.com: lle czasu potrzeba na
start, zeby zaczac zarabiaé
w Money2Money?

Tomasz Czerwinski, Money2Money:
Wszystko zalezy od umiejetnosci

i doswiadczenia. Jesli wczesniej zarabialismy
W sieci, mamy wiasng strone internetowa, to
wystarczy kilka godzin zeby sie podpigc

i zacza¢ dziatac. Jesli zaczynamy od zera, to
caty proces zajmuje najwyzej kilka dni.

Jakie umiejetnosci s niezbedne?
Zadne wielkie, chodzi gtownie o sprawne

poruszanie sie w internecie. Na poczatku trzeba
podpiac kilka linijek kodu, ale wszystko jest

Raporty interaktywnie.com - Jak zarabia¢ w internecie. 10 lat programu partnerskiego Money2Money
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bardzo proste, w dodatku przejrzyscie opisane. Wszystko tak naprawde
opiera sie na skopiowaniu i wklejeniu paru znakow.

Konieczna jest wlasna strona internetowa?

Nie. Nasi partnerzy dostang strone internetowg, na naszej subdomenie,
powigzang z Money2Money. Udostepniamy szablony, widgety i wszystkie
potrzebne rozwigzania, zeby zacza¢ zarabiac.

lle to kosztuje?
Nic. Strone udostepniamy za darmo, zapewniamy hosting i utrzymanie.
lle czasu minie, zanim zacznie sie zarabiac¢?

To rowniez zalezy od doswiadczenia i umiejetnosci. Partner z wtasng strong
internetowa i niewielkim ruchem zaczyna zarabia¢ od razu. Jezeli ktos
zaczyna od zera, to od zatozenia strony do pierwszej wyptaty mija $rednio
od jednego do trzech miesiecy.

Jesli chciatbym poswieci¢ dwie godziny dziennie. lle zarobige?

Trzeba odpowiedzie¢ sobie na pytanie, co chce sie osiggnac. Jesli
wspotpraca z Money2Money ma by¢ pracg dorywczg, to dwie godziny
dziennie w zupetnosci wystarcza, zeby zarobic kilkaset ztotych miesiecznie.
Jesli chcemy wiekszych pieniedzy, czyli powyzej dwoch tysiecy ztotych, to
trzeba by¢ gotowym na prace na caty etat. Ale mamy wielu partneréw,
ktérzy zaczynali od dwaoch, trzech godzin po pracy, a teraz to ich
podstawowe Zrodto dochodu.

Raporty interaktywnie.com - Jak zarabia¢ w internecie. 10 lat programu partnerskiego Money2Money

Jak wyglada dzien afilianta?

Partner sam jest sobie sterem i okretem. Gtéwnie skupia sie na
dopracowywaniu strony — umieszczaniu nowych tresci, dbaniu o ruch,
podpinaniu linkéw lub innych form reklamowych, testowaniu nowych
rozwigzan, monitorowaniu wynikéw kampanii itp. Trzeba tez patrze¢ na
nowe produkty pojawiajace sie na Money2Money. S3 rézne podejscia
— niektorzy partnerzy specjalizuja sie w sprzedazy konkretnych grup,

a czasem wrecz konkretnych produktéw, na przykfad konto

jednego banku.

Wiedza nie musi by¢ wielka, ale kwestie zwigzane z pozycjonowaniem
i znajomoscig marketingu w wyszukiwarkach wydaja sie w tym
biznesie wazne.

/gadza sie, ciggle trzeba sie uczy¢, poszerzac wiedze. Im wiecej wiemy, tym
tatwiej sie potem poruszac, a co za tym idzie - zarabia¢. W programach
partnerskich caty czas cos sie zmienia.

Partnerzy Money2Money, z racji sprzedawania produktéow
bankowych, najczesciej zajmuja sie tworzeniem tresci o finansach,
oszczedzaniu, ekonomii?

Ci najwieksi tak. To strony z duzym ruchem, generujace duze przychody.
Nie korzystajg z naszych schematéw, tworzg czesto witasne rozwigzania,
sami pozycjonuja sie w wynikach wyszukiwania.

Czy zdarzajg sie strony, ktérych tematyka jest inna - na przyktad
sprzedawcy odziezy, obuwia?



Jak najbardziej — zgtaszajg sie tez sklepy, ktére chcg zaimplementowac
nasze widgety. Zwitaszcza sprzedajace nieco drozszy asortyment. Wtedy
reklamuja: wez kredyt na produkt w naszym sklepie. Zarabiajg podwojnie
— Z prowizji z programu oraz ze sprzedazy.

Jakie formy reklamy sa najbardziej skuteczne?

Podstawg tak naprawde sg unikalne tresci — to one odpowiadaja za ruch
z wyszukiwarki Google. Jesli chodzi o formy reklamy, to Swietnie dziataja
linki tekstowe oraz widgety kontekstowe, ktére nie s3 nachalne wobec
klasycznych form display.

A jesli chodzi o modele rozliczeniowe?

Korzystamy z podstawowych modeli CPL - czyli wynagrodzenie za lead,
CPS — czyli za sprzedaz oraz modeli posrednich, na przykfad CPA, za
wykonanie okreslonej akcji. CPA dziata na przyktad przy podpisaniu
umowy o zatozenie konta w banku. W rozumieniu instytucji, samo
podpisanie umowy nie do korica jest sprzedaza. Zeby takie konto
pozytywnie rozliczy¢, wymagane jest osiggniecie pewnego salda. Czyli
cos wiecej niz lead, ale jeszcze co$ mniej niz sama sprzedaz.

Ciezko jednak powiedzie¢, ktory model jest najbardziej korzystny. Partnerzy
sami dobierajg strategie. Ruch na stronach niektérych z nich jest na tyle
duzy, ze wolg decydowac sie na sprzedaz leaddw. Zarabianie wtedy jest
bardzo proste i szybkie — internauta musi wypetnic¢ imie, nazwisko, telefon

i klikna¢ przycisk wyslij. Wolumen sprzedazy jest duzy, ale prowizje sg duzo
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mniejsze niz w modelu CPS. Na to drugie rozliczenie decyduja sie
partnerzy, ktérzy wiedzg, ze prawdopodobienstwo sprzedazy wsrod
ich klientow jest wieksze. Sprzedajg rzadziej, ale majg bardziej
charakterystyczng baze klientéw, a za sprzedaz mogg dostac wyzsza
prowizje, nawet kilka tysiecy ztotych.

Jaka najwiekszg prowizje wyptaciliscie?

Rekord padt w zesztym roku — za miesieczng prace wyptacilismy
ponad sto tysiecy ztotych. Jesli chodzi o pojedyncza prowizje, to

w granicach, tysigca, kilku tysiecy ztotych. W zesztym miesigcu nasz
partner za jedng transakcje zarobit 1664 ztotych, to byta sprzedaz
kredytu hipotecznego.

Najwieksze prowizje wyptacamy w modelu CPS i obejmujg kredyty
hipoteczne, bo wynagrodzenie to procent od kwoty uruchomionych
srodkow. Najwiecej zarabia sie wiec na najdrozszych produktach

z dhugim procesem pozyskania klienta. Najtansze sg zas leady, gtéwnie
na kredyty gotéwkowe, bo takich wnioskéw jest teraz mnostwo, klienci
tego szukajg, wiec banki mogga ptaci¢ mniej.

Czy stawki w Money2Money sa lepsze niz u konkurenc;ji?

Monitorujemy rynek i jesli widzimy, ze partnerzy moga gdzie$ dostac
wiecej, to dostosowujemy nasze stawki i negocjujemy ze
wspotpracownikami. Mamy wysokie prowizje, zachety, bonusy, jestesmy
na pewno w rynkowej czotowce.



Sieci afiliacyjne beda sie dalej rozwijac?

Patrzac na to, jak wygladaty piec lat temu i teraz, to rozwéj byt gigantyczny.
Jeszcze pare lat temu na rynku byty wtasciwie tylko programy Money.pl,
Bankiera i w zasadzie nic wiecej. Potem weszta Comperia, pojawito sie tez
kilka sieci zagranicznych, jak Zanox lub Tradedoubler. Rozwj byt bardzo
duzy i bardzo szybki, a rynek nieco sie juz nasycit.

Uwazam, ze sieci afiliacyjne bedga sie rozwijaty, jednak chyba juz nie w takim
tempie, co kilka lat temu. Bardzo duzy jest wcigz potencjat naszego rynku.
Polskie spoteczenstwo coraz chetniej korzysta z internetu i co najwazniejsze
— coraz chetniej robi w nim zakupy. Daleko nam do Niemiec lub Wielkiej
Brytanii. Tam od 60 do 80 procent produktéw finansowych kupowanych
jest online. U nas to zaledwie kilkanascie procent. Nawet jesli klient wysle
lead, to i tak woli sie spotkac¢ z doradcg w placowce. Rozwoj opdzniaja tez
same banki, bo maja sieci placowek, ktére musza na siebie zarabiac.

Co zmieni sie w marketingu afiliacynym w ciagu najblizszych lat?

Wydaje mi sie, ze bedziemy odchodzi¢ od modelu leadowego, przechodzac
na CPS. Na Zachodzie procesy sprzedazowe produktow bankowych sg
catkowicie w sieci — klient moze poréwnac i kupic, nie wychodzac z domu.
Nawet kredyty gotéwkowe mozna wyklika¢ online. U nas takie rozwigzania
zaczynajg sie juz pojawiac i zaczng sie coraz mocniej rozwija¢. Umozliwiaja
one ‘zakup' produktu finansowego bez wychodzenia zdomu jednoczesnie
zmniejszajac koszty zwigzane z pozyskaniem i obstuga po stronie banku.
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Nauczymy Cie zarabiac w siecl!

Skorzystaj z darmowych poradnikow, ktore dotyczg m.in.:
@ wprowadzenia do programu,
@ odpowiedzi na najczescie] zadawane pytania,

@ formatow reklamowych dostepnych w programie Money2Money,

@ programu lojalnosciowego w M2M.

ZACZNIJ ZARABIAC JUZTERAZ! >


http://www.money2money.com.pl/baza-wiedzy/faq/najczesciej;zadawane;pytania,41,0,1481769.html
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PRZEJAZDZKE FERRARI

Robert Ocetkiewicz
redaktor prowadzacy Interaktywnie.com



W Money2Money mozesz zarabiac nie
tylko na prowizji z wypetnionych
formularzy, czy przestanych wnioskéw

o kredyt. Swietng okazja, aby dodatkowo
zasili¢ budzet lub zyskac interesujaca
nagrode, sg konkursy. Nagrody sg rézne.
Od flakonika perfum, poprzez przejazdzke
sportowym Ferrari.

Odjazdowy konkurs

Case study z Ferrari to pierwsza realizacja,
ktorg sie zajmiemy. Jest to jednoczednie
najnowsza kampania, ktéra ma za zadanie
promowac produkty mBanku. Zadanie nie
jest trudne.

Wystarczy znalez¢ 100 klientéw do konca
marca. Ci, ktérym sie to uda, wygrywaja
przejazdzke sportowym Ferrari California.
Ten rozpedza sie do 100 km/h w niecate

4 sekundy! To jednak nie wszystko. Do tej
nagrody dodawany jest réwniez weekend
dla dwdch oséb w luksusowym hotelu SPA
w Kazimierzu Dolnym.
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Rozpedz sie do setki
z mBankiem!

Efektow tej realizacji jeszcze nie znamy. Ze

wzgledu na to, ze jest to najnowszy konkurs
Money2Money, organizator caty czas czeka na
wszystkie zgtoszenia.
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Alior Bank zwieksza sprzedaz

Druga realizacjg, ktérg warto przedstawic jest konkurs zachecajacy do wziecia
pozyczki w Alior Banku. Zadaniem afilianta w tym przypadku byto dotarcie do

Badz aktywny!
Wygraj gotowke.

Promuj pozyczke gotéwkowq oraz
kredyt konsolidacyjny Allor Banku
i odbierz gotdwke!

Konkurs trwa w okresie 18.11.2013r. - 31.01.2014r.

Migisce 3

1500 z} 1000 z} 700 2}

Raporty interaktywnie.com - Jak zarabia¢ w internecie. 10 lat programu partnerskiego Money2Money

jak najwiekszej liczby 0sob, ktdre znajda kredytobiorcow. Konkurs trwat od
listopada 2013 roku do stycznia tego roku.

Za pierwsze miejsce mozna byto dostac¢ az 5000 tysiecy ztotych! To

7 pewnoscig swietny dodatek dla oséb, ktére na co dzien zajmujg sie
zarabianiem w ramach programow partnerskich. Za drugie miejsce
mozna byto otrzymac 3000 ztotych i dalej kolejno 1500, 1000 oraz za
pigte miejsce 700 ztotych.

Konkurs przynidst wymierne korzysci nie tylko afiliantom. Otéz
zainteresowanie wystanymi wnioskami wzrosto az o ponad 50 procent
w poréwnaniu do poprzednich miesiecy. Konkurs jak wida¢ dziata!

Konkurs ,Promuj Doradcow Money.pl”

Trzecia realizacja konkursow w ramach Money2Money rowniez dawata sporo
korzysci i przyniosta naprawde niezte efekty. Zacznijmy jednak od regut. Otéz
konkurs w tym przypadku polegat na aktywnym promowaniu wszystkich
produktow finansowych oferowanych przez kanat sprzedazy Doradcy
Money.pl. Co to oznacza?

Najprosciej rzecz ujmujac, aktywne promowanie to po prostu sprzedaz
i pozyskanie jak najwiekszej liczby poprawnie wypetnionych wnioskéw
internetowych na produkty, ktére zostaty objete konkursem.

Partner, ktéry wygrat nagrode gtéwng, osiggnat wzrost wystanych
wnioskéw o 33 procent. Ale to nie wszystko. Zanotowat wzrost przychodu
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o niemal 73 procent, a partner z trzeciego miejsca az o 375 procent!
Ponadto okazato sie, ze wszyscy partnerzy uzyskali wzrost przychodu.

Nagrody: Wartos¢:

iPad 4 128 MB WIFI 4G biaty — jedna sztuka 3899 ztotych
iPad 4 mini 64 MB WIFI czarny — jedna sztuka 2089 ztotych
Nokia Lumia 900 czarny - jedna sztuka 1399 ztotych

Ale dzieki mobilizacji afiliantéw w konkursie, mogli oni zyskac nie tylko na
zwiekszonej liczbie wnioskéw. Akcja, ktéra organizowana byta od poczatku
czerwca 2013 roku do konca czerwca, dawata mozliwos¢ otrzymania jednej
z trzech nagrod.

Za pierwsze miejsce mozna byto otrzymac iPada 4 o wartosci 3899 ztotych,
za drugie miejsce iPada mini kosztujgcego 2082 ztote, a trzecie Nokie Lumie
900 - wartos¢ okoto 1399 ztotych.

Nie tylko okazjonalne konkursy
W Money2Money organizowane sg nie tylko akcje okazjonalne. Wazng czescig
s rowniez cykliczne konkursy. Takim byt na przyktad rozplanowany na kilka

etapow konkurs w ktérym do wygrania byty markowe perfumy. Trwat on od
maja do lipca zesztego roku. Etapy podzielone zostaty na siedem tygodni.
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W tym przypadku, podobnie jak w poprzednich, réwniez chodzito o aktywne
promowanie produktow finansowych. Z tg roznicg, ze w kazdym tygodniu byt
wybierany inny produkt. Dzieki temu konkursowi, udato sie w jednym

z produktéw zanotowac az o 575 procent wzrost wystanych wnioskéw. To
jeden z najlepszych wynikéw, jakie udato sie osiggnac¢ dzieki konkursom
organizowanym w programie partnerskim Money2Money, co przy okazji
pokazuje naprawde duzg skutecznos¢ tego rodzaju akcji.
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DKRYJ NOWE MOZLIWOSCI ZARABIANIA W SIECI

3 kwietnia 2014 r., Stadion Wroctaw

Dowiedz sig, jak:

-~ zwiekszyc swoje zyski w sieci przy pomocy narzedzi Google,

pozyskac nowe leady dzieki mediom spotecznosciowym,

ZAPISY DO 25 MARCA!

» skutecznie korzystac¢ z mobile w e-biznesie.


http://www.money2money.com.pl/affiliateday/

JAKTO SIE ROBIW SIECI?
POZNAJ OPINIE
\Welblelaell



Co trzeba zrobi¢, zeby programy
partnerskie przynosity solidne i regularne
pienigdze? Trzeba miec cierpliwos¢

i pomyst. To oczywiste i podobne porady
znalez¢ mozna na kazdym forum,
poswieconym zarabianiu w internecie.
Jak jednak zastosowac je w praktyce

i jakie faktycznie efekty mozna dzieki
temu uzyskac? Zebralismy opinie 0sob,
ktére wiedzg o tym najlepiej - uczestnikow
programu partnerskiego Money2Money,
ktorzy dzieki cierpliwosci, pomystowosci
i zaangazowaniu 0siggaja konkretne
wyniki. | czescig swojej wiedzy
postanowili sie podzielic.

miesigcu mieliSmy dwa zera (zero wystanych wnioskow i zero przychodu) i az dwdch partneréw (sq znami do
dzisiaj!) Potem poszto juz z gérki. W kwietniu 2005 roku osiggneliSmy magiczngq liczbe pierwszej setki
internautoéw, zaangazowanych w program. Do wrzesnia 2006 roku podwoilismy te liczbe.

Dostosowywalismy sie do rynku i zgodnie z potrzebami partneréw. Stqd wziely sie widgety, kalkulatory oraz
wyszukiwarki. W marcu 2008 roku udostepnilismy unikalne rozwiqzanie. Na swoich stronach www partnerzy
mogli zaimplementowac Biuro Obstugi Klienta Money.pl. Kazdy uzytkownik serwisu uczestnika programu
mogt w kazdej chwili zapytac doradcow Money.pl o interesujqgcy go produkt finansowy. To byt strzat

w dziesigtke! W styczniu 2011 odnotowalismy rekordowq liczbe wnioskéw, wystanych przez ten kanat
sprzedazy, a w grudniu 2013 nasi partnerzy wspdlnie z doradcami Money.pl uzyskali rekordowy przychéd.

Przez caly czas zmienialismy sie, uczylismy, stuchaliSmy mqdrych rad, wdrazalismy nowe pomysty - tak, aby
przygotowac prawie idealny program partnerski. Przez dziesiec lat wspdlnie nauczyliSmy sie jak dobrze
zbudowac serwis o tematyce finansowej, jak dobrze go promowac, jakie techniki promocji stosowac.

I rozwijamy sie dalej.

Magdalena Kasprzak
senior affiliate manager w Money.pl
z Money2Money zwigzana od poczatku
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N\ N NN
ity uzywa programoéw partnerskich do promocji swoich ustug 7€ Rfedy w domu pojawit sie internet, zainteresowatem sie
& i. Neepreyktad organizacje z branzy finansowej - nieustannie oferujq

iekszos¢ z nich wprowadzajq do sieci, a w niej, mam

NN

~\\\ od samé\\go poczqtku ktade najwiekszy nacisk na pozycjonowanie swoich

stron. Mam dwie witryny, dla bezpieczeristwa kazdq z nich pozycjonuje na w programie Easy2Money, ktory réwniez zatozyta Grupa Money.pl. Roznit

inne frazy. Stworzytem tez kilka stron na darmowych serwerach, by sie on jednak tym, Zze za wystane wnioski otrzymywatfo sie punkty.

promowac te gtdwne. Ta metoda sie sprawdza. Dzieki niej juz w 2007 jeden Wolatem formute M2M.

z moich klientéw zaciqgngqt kredyt hipoteczny. Wéwczas tez otrzymatem

ponad 3 tysiqce ztotych prowizji, co jest moim najlepszym wynikiem za Bedqc amatorem i samodzielnie starajqc sie wypozycjonowac strony,

polecenie jednego produktu. jestem zmuszony traktowac to jako hobby. Wiem jednak, ze jest wielu
mistrzéw pozycjonowania, doskonale znajqcych tajniki SEO. U nich to juz

Jesli miatbym doradzi¢ nowym partnerom, to przede wszystkim: "Uzbréjcie jest na pewno biznes. Pomimo tego, ja tez stale sie rozwijam i dbam o to,

sie w cierpliwos¢', pierwsze prowizje pojawiq sie dopiero po kilku miesigcach aby co miesiqc powiekszy¢ domowy budzet.. Generalnie, wystarczy na

pracy nad swoim e-biznesem. Po drugie: "Inwestujcie w siebie i swoje strony" gtownej stronie Money2Money zobaczyc, ile zarabiajq najlepsi. Widac, ze

- nie spamujcie na forach, wykorzystujcie reklamy, szczegélnie te na oni na pewno sq w stanie sie utrzymac z samego zarabiania.

Facebooku.

Krzysztof Weglarz Mirostaw Surawski
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iadatam tylko wiedze finansowq. Zarabiana w sieci

omu mozliwosci zwigzanych z Internetem, uczytam sie

q prob i btedow. Podstawq jest jednak sledzenie nowych
iecanie na to sporej ilosci czasu.

poczqtkowo traktowatam jako zajecie dodatkowe, pozwalajqce uzyskac
dodatkowy dochdéd w oparciu o wczesniej pozyskanqg wiedze

i doswiadczenie. Z czasem zaczetam coraz bardziej interesowac sie
szerokimi mozliwosciami, jakie internet oferuje tej branzy, prébowac ich.
Zaangazowatam sie do tego stopnia, ze teraz traktuje to jako petnoetatowq
prace, ktorq z resztq bardzo lubie. Czy byto to trudne? Z czasem coraz
tatwiejsze, ale wtasnie trzeba byc¢ ciqgle na biezqco.

Wbrew pozorom, pomimo iz praca wyglgda bardzo niewinnie, pochtania
naprawde sporo czasu i wymaga duzej subordynacji. Rozbawito mnie raz
pytanie moich dziadkéw: ,,No dobrze, pracujesz w sieci, w internecie, ale
gdzie on sie konkretnie miesci ten internet?”

Adrianna Pioro
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Rten sposob, trzeba zaczqc od strony internetowej. Na to
zy¢ okofo 2 tysiecy ztotych. To Swietny sposob na
ewaz nie wymaga siedzenia w biurze przez osiem godzin.

Zeby zmaksymalizowac¢ zyski, najlepiej jesli witryna jest tematycznie
potqczona z reklamami, ktére chcemy prezentowac, ale oczywiscie nie jest
tak, ze majqc wtasngq strone, wystarczy umiescic na niej reklamy i spoczqc
na laurach. Najwiecej czasu zajmuje redagowanie witryny. Trzeba
dodawac nowe formularze i je linkowac. Do tego przydajq sie podstawowe
umiejetnosci z zakresu tworzenia stron, ale mozna ich szybko sie nauczyc.
Teraz opanowatam te umiejetnosci na tyle, ze juz zlecitam programiscie
stworzenie kolejnej takiej strony.

Ewelina Konieczna
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zarabiaj z nami

e \,;\\&« ze w czasach, kiedy w Polsce wyszukiwarka na WP

popularna niz Google. W liccum zastanawiatem sie, jak

bytow n%szym kraju szkét, ktore uczq specjalistow SEO. Na poczqtku ® < 0000 o060
; . ) 000000

pozycjonowatem wiec metodq préb

i bledéw. Dopiero pdézniej internauci zaczeli dzielic sie wiedzq.

Fora, blogi, czy zagraniczne serwisy to kopalnia wiedzy o SEO. Jednak
to, ze przekopiemy sie przez setki stron internetowych i przeczytamy

wszystkie fora, nie oznacza, ze osiggniemy dobre rezultaty. Na rynku M O ﬂ ey 2 M O n ey n a F a Ce b O O k U !

jest ogromna konkurencja i trudno przebic sie z pozqdang frazq, czy
stowem kluczowym. Caty czas prébuje sie przebi¢ w wyszukiwarce ze

stowem kredyty. Po wpisaniu go w Google, jestem co prawda Na biez aco inform Uj emy o nowosciach zwi aza nych
w pierwszej dziesiqtce, ale jest to bardzo trudne. Z naszym programem par tnerskim:

Najwazniejszq rzeczq sq unikatowe tresci, cos co nie zostato

skopiowane z innej witryny i moze sie po prostu przydac niemal nowo udoste pn ia nyc h narzedziach,
kazdemu. Dobra strona to taka, ktérqg mozna z czystym sumieniem . '

R aktualnych stawkach prowizyjnych,

prowadzonych promocjach,
akcjach specjalnych, konkursach,

Michat Stopa wszelkich zmianach w zasadach jego funkcjonowania.

POLUB NAS
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https://www.facebook.com/pages/Money2Money/241555656012219?fref=ts

Luty

Kwiecien Czerwiec Sierpien Pazdziernik Grudzien
Marketing
w wyszukiwarkach Domeny, hosting i chmura Wideo w Internecie E-mail marketing Bankowos¢ mobilna Marketing mobilny

O] © O] © O] © © O] © O] © ©

Styczen Marzec Maj Lipiec Wrzesien Listopad

Agencje Interaktywne Bezpieczenstwo w internecie Projektowanie stron Agencje Social Media Reklama w Internecie E-commerce

Rezerwacja powierzchni reklamowej

: *
reklama@interaktywnie.com |nTe rda kTyWﬂleccm

+48 661 878 882, +48 697 395 858


http://interaktywnie.com/reklama_w_raportach
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Tomasz Bonek

Prezes Zarzadu i Redaktor Naczelny
+48 71 33 74 260
tb@interaktywnie.com

Robert Ocetkiewicz

Redaktor Prowadzacy - Serwis Informacyjny
+48 661 878 881

ro@interaktywnie.com

Barttomiej Dwornik

Redaktor Dziatu Wydar Specjalnych
+48 713374677
bd@interaktywnie.com

lwona Bodziony

Dyrektor sprzedazy

+48 661 878 882
reklama@interaktywnie.com

Maciej Rynkiewicz
Dziennikarz

+48 71 33 74 260
mr@interaktywnie.com

Marta Smaga

Publicystka Dziatu Wydan Specjalnych
+48 713374287
ms@interaktywnie.com

Bartosz Wawryszuk

Redaktor Dziatu Wydar Specjalnych
+48 7173 42 540
bw@interaktywnie.com

Anna Piekart
Spedjalista ds. Sprzedazy
+48 697 395 858
ap@interaktywnie.com
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Interaktywnie.com jest czescig Grupy Money p[

Interaktywnie.com to specjalistyczny magazyn dla wszystkich

Adres i siedziba redakgji pracujacych w branzy internetowej oraz tych, ktorzy sie nig pasjonuja.
Serwis zintegrowat takze spotecznos¢, klika tysiecy oséb, ktére
wymieniaja sie tu doswiadczeniami, doradzaja sobie, pisza blogi,
rozmawiajg o najnowszych rozwigzaniach.

. *
iINnferaktywnie.com

Interaktywnie.com istnieje od 2006 roku, na poczatku byt branzowym blogiem. W ciggu trzech pierwszych lat
Znaczaco poszerzyt sie zardbwno zakres tematyczny jaki i liczba autoréw, ktérzy w nim publikuja. Zostato to docenione
Interaktywnie.com Sp.z 0.0. przez jury WebstarFestival i uhonorowane statuetka Webstara Akademii Internetu. Oprocz tego wortal jest laureatem
Plac Grunwaldzki 23 Grand Webstara 2008 dla strony roku.

50-365 Wroctaw

redakcja@interaktywnie.com Dzi$ Interaktywnie.com to nowoczesne internetowe medium tematyczne z codziennie nowymi newsami z rynku
polskiego i miedzynarodowego, artykutami, wywiadami oraz oméwieniami najciekawszych stron internetowych.
NIP: 898-215-19-79

REGON: 020896541 Jego redakcja przygotowuje tez cykliczne, obszerne raporty branzowe, dystrybuowane do najlepszej grupy
odbiorcow. Wsrdd nich sa specjalisci zarejestrowani w Interaktywnie.com. S3 to szczegdtowe opracowania dotyczace
Sad Rejonowy dla Wroctawia-Fabrycznej we poszczegdlnych segmentdw rynku internetowegoi zmian, ktére na nim zachodza.

Wroctawiu VI Wydziat Gospodarczy Krajowego
Rejestru Sadowego KRS 0000322917 Raporty promowane sg takze kazdorazowo tuz po publikacji w najwiekszym polskim portalu finansowym — Money.pl.

Od stycznia 2009 Interaktywnie.com jest bowiem czescig Grupy Kapitatowej Money.pl.

Kapitat zaktadowy 6 000,00 zt
Wiecej raportéw: www.interaktywnie.com/biznes/raporty
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